DIE LUSTENAUER

Vor rund sieben Jahren, als auf Anregung des
damaligen Finanzreferenten und heutigen Biirger-
meisters Dieter Alge, die Griindung einer Gemein-
schaft der Lustenauer Handels- und Dienstleistungs-
betriebe beschlossen wurde, dachte wohl noch kein
Optimist daran, daB diese Vereinigung einmal fast
samtliche derartigen Betriebe erfassen konnte.
Doch allein im letzten Jahr wuchs die Mitgliederzahl
um mehr als zehn Betriebe auf 120 an.
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Rudi Sperger, Obmann der

Lustenauer Kaufmannschaft

Der Verein .Lustenauer Kauf-
mannschaft” wird von einer klei-
nen Gruppe initiativer Kaufleute
ehrenamtlich gefiihrt und setzt
sich vor allem zum Ziel, die beste-
hende Kaufkraft im Ort zu behal-
ten, in zweiter Linie natiirlich
auch neue Kundenkreise aus der
Umgebung zu gewinnen.

KAUFKRAFT
BEHALTEN

Nun, uns Kaufleuten, Gastwirten
und Firmen, die Dienstleistungen
erbringen, ist eines klar: Es wird
nicht genug sein, schlicht und ein-
fach ,,Werbung” zu machen. Um
sich ernsthaft um unsere Kunden
zu bemiihen, gilt es vor allén Din-
gen, den eigenen Betrieb .in
SchuB” zu halten. Das heifit. die
Einrichtung, das Sortiment und
die Auslage attraktiv zu gestalten,
geschultes, freundliches Personal
anzubieten und in der Preisgestal-
tung leistungsgerecht zu sein.

Dariiber hinaus ist es mit entschei-
dend, ob das Gesamtangebot in-
nerhalb des Ortes dem Bedarf und
den Wiinschen der Kunden ent-
spricht. In dieser Beziehung ist in
den letzten Jahren, nicht zuletzt
dank der entsprechenden Motiva-
tion der Kaufleute untereinander,
sehr viel geschehen. Geschifte

tet, und neue, das Gesamtangebot
erginzende Betriebe haben sich
hier angesiedelt.

Wiihrend das Umfeld kontinuier-
lich verbessert wird, sucht die
Kaufmannschaft den Weg zum
Kunden auch darin, indem sie
selbst innerhalb des Ortes attrakti-
ve Veranstaltungen und Aktionen
organisiert. So gibt es sicher wih-
rend der jdhrlich durchgefiithrten
Spezialititenwoche ~Alt-Lu-
schnouar Koscht” kaum jemand,
der zum Essen auswirts fihrt.
Ganz im Gegenteil, viele Giste
werden durch die Originalitit und
Attraktivitit der gebotenen Spei-
sen und Getrinke angelockt.
Auch die Kilbi oder das groBziigi-
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ge Gewinnspiel in der Vorweih-
nachtszeit sind dazu angetan,
Kunden nach Lustenau zu bringen
bzw. die Lustenauer Kundschaft
im Ort zu behalten.

PARKPLATZE
VOR JEDEM
GESCHAFT

Unbestritten werden heute mehr
denn je die Einkdufe mit dem
Auto erledigt, wenn auch noch so
sehr das Fahrrad als Verkehrsmit-
tel forciert wird. Aber es ist eben
so und deshalb wird es von unse-

wurden umgebaut und neu gestal- GroBer Andrang herrscht stets beim Kisfladenstand. (Foto: VN)

Geniigend Parkplatze vor jedem Geschaft —

ren Kunden als echter Vorteil an-
gesehen, wenn man in Lustenau
bei jedem Geschiift praktisch vor
die Haustiire fahren kann. Dies
ganz im Gegensatz zu den nerven-
zermiirbenden Suchfahrten rund
um FuBgingerzonen oder dem
Aufsuchen der geradezu unheimli-
chen Tiefgaragen.

EINKAUFEN IN
LUSTENAU
HEISST —
EINKAUFEN
OHNE HEKTIK!

Auch das Einkaufserlebnis. v.
dem mehr und mehr gesprochen
wird, bleibt in Lustenau nicht un-
beriicksichtigt. Wihrend die Pon-
tenstraBe zur verkehrsberuhigten
GeschiiftsstraBe ausgebaut wurde
— dies ermoglicht ein angenehmes
Bummeln —. bietet der Wochen-
markt am Rathausplatz ,.die” Ge-
legenheit, das Neueste aus der
Aktualititenborse zu erfahren.
Nebst frischem Gemiise und aus-
gereiftem Kise ist es der Treff, die
Kommunikation mit dem Men-
schen, das die Leute dort suchen
und finden. Und gerade der Kon-
takt zum Mitmenschen, das ,,Zu-
riick zur Menschlichkeit” ist ein
wichtiger Aspekt, den sich die
Kaufleute und Gastwirte Lusten-
aus zu Herzen nehmen.

So ist denn auch die Kilbi, als
groftes Volksfest des Landes, zu
einem unbedingten MuBl gewor-

Geniigend Parkpla




